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2.49
平素よりお世話になっております。宜しければご覧ください。

■依頼主様 山形市在住 （当時）施主O様：38歳 妻：36歳 お子様3人(10歳、7歳、1歳) 計5人暮らし

No.164

近所の中古購入予定の為、仲介不動産会社様より融資打診。

しかし…

2か月経過しても進展しない。

その後、ビルダー様より

セカンド・オピニオン 紹介、来店

されました。

3.350

O様で気持ちを切り替え、近所の土地に新築住宅建築を計画。その後中古購入時に融資概ね大丈夫との金融機関

に施主様とビルダー様とで新築計画で再度融資打診→結果NG。確かに中古購入時の融資打診は大丈夫との認識が

あり矛盾を感じ弊社に相談。今までの経緯をお聞きして個人情報に問題があると判断。結果、旦那様の過去の借

入の支払いが悪く、3年間はNGでした。中古購入時の融資の話は担当者レベルでの打合せではないかと判断。改

善計画を提案→①現在の多数あるクレジットカードの解約。②細々と残っているクレジットリボ払いも返済改善。

③自己資金もしくは親御様からの援助金を含めた資金計画書、経費、税金など精査打合せ。結果→3年2か月後

3350万円内諾！

O様は現在アパート暮らし。家族人数も増えて手狭に感じている時に近所に中古物件の情報あり。早速、物件担当の不

動産会社と打合せして事前審査打診の流れに。必要な資料もすべて提出。不動産会社の担当者より銀行に交渉して概ね

大丈夫との連絡あり。しかし次のステップに進みたいが2か月経過しても全く進展なし。不安に感じ自分で動いた結果

NG。意味が分からない。との事。不動産会社の担当者とも疎遠になって、希望物件も売れてしまった。

初期対応
時の状況

解決
方法は
こちら！

セカンド・オピニオンでは、上記のようなご相談も可能です！

※コンサルティング
サービスは【A.B.Cコース】

2026年

この時代だからこそ！確実に返済できる資金計画

書作成など顧客のニーズに合わせ提案致します。


